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その他やむを得ない事由が生じた場合には、日本
経済新聞に掲載いたします。）

（ご注意）
１．株主様の住所変更、単元未満株式の買取請求その他各種お手続きにつきまして
は、原則、口座を開設されている口座管理機関（証券会社等）で承ることとなって
おります。口座を開設されている証券会社等にお問い合わせください。株主名簿
管理人（三菱UFJ信託銀行）ではお取り扱いできませんのでご注意ください。

２．特別口座に記録された株式に関する各種お手続きにつきましては、三菱UFJ
信託銀行が口座管理機関となっておりますので、上記特別口座の口座管理機
関（三菱UFJ信託銀行）にお問い合わせください。なお、三菱UFJ信託銀行本支
店にてもお取次ぎいたします。

３．未受領の配当金につきましては、三菱UFJ信託銀行本支店でお支払いいた
します。

（ご案内）
少額投資非課税口座（NISA口座）における配当等のお受け取りについて
新規に購入された当社株式をNISA口座でご所有される場合、配当等につ
き非課税の適用を受けるためには、口座管理機関（証券会社等）を通じて
配当等を受け取る方式である「株式数比例配分方式」をお選びいただく�
必要がございます。
ご所有の株式のうち、特別口座に記録された株式をお持ちの株主様は、
「株式数比例配分方式」をお選びいただくことができませんのでご注意�
ください。
NISA口座に関する詳細につきましては、お取引の証券会社等にお問い合
わせください。

　毎年3月31日現在、当社株式を100株以上ご所有の株主様に対
して、以下のとおり、当社グループ製品をお贈りします。

寿スピリッツグループ　サステナビリティ

　このたび当社コーポレートサイトのサス
テナビリティページをリニューアルいたし�
ました。
　今回のリニューアルでは、サステナビリティ
に関する取り組みの内容を充実させるとと
もに、ページ構成の見直しを図りました。今
後もサステナビリティの取り組み及びESG
データの積極的な情報開示を行ってまいります。�
詳細な情報は、当社コーポレートサイト「寿スピリッツ
グループ　サステナビリティ」をご覧ください。

ご所有株式数 内　容

100株以上
500株未満 2,000円相当の当社グループ製品

500株以上
1,000株未満 4,000円相当の当社グループ製品

1,000株以上
4,000円相当の当社グループ製品 ＋
3,000円相当の株主様優待券
（代替商品送付可）

100株以上500株未満の株主様

※写真は本年3月31日現在の株主様へのご優待品です。

https://www.kotobukispirits.co.jp/sustainability/

株主メモ 株主優待情報
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［トップメッセージ］
次なる成長ステージに向け、積極展開を加速し、
更なるブランド認知度の向上を図ります。

成長や成功のチャンスがあるから、
常に前向きにチャレンヂできる！

座談会特集 TALK SESSION



たな変異株であるオミクロン株が急速に拡大し、再び
厳しい経営環境となりました。
　このような状況のもと、当社グループは、どん底から這
い上がり復活の狼煙を上げる年とすべく、2021年経営ス
ローガンを「オーバー ザ オーバー」とし、変化対応力及び
競争力の高い組織づくり、即ち「超現場主義」による組織
力の向上に邁進し、新型コロナウイルス感染症の感染拡
大期と収束期、それぞれのフェーズにおける事業環境及
び消費動向に適応すべく、スピード感をもって対策を講じ
ました。また、販売面では、更なるブランド価値の向上に拘
り、需要の喚起及び創出と新成長エンジン創りに注力い
たしました。感染拡大フェーズにおいては、引き続き感染
症防止策を徹底するとともに、これまで推進してまいりま
したコスト削減、人員体制の最適化、適正在庫の確保など
の施策を推進し、経営体質の一層の強化に努めました。
　以上の結果、当連結会計年度の売上高は32,191
百万円（前期比38.7％増）、営業利益は1,402百万円
（前期は営業損失2,890百万円）、経常利益は2,921
百万円（前期は経常損失321百万円）、親会社株主に帰
属する当期純利益は1,915百万円（前期は親会社株主
に帰属する当期純損失569百万円）となり、2期ぶりに
黒字転換いたしました。
　当社は、本年4月をもちまして創立70周年を迎えま
した。これもひとえに株主の皆様のご支援の賜物と改
めて深く感謝申し上げます。
　今後とも、株主の皆様には引き続きご支援、ご鞭撻
を賜りますようお願い申し上げます。

次なる成長ステージに向け、積極展開を加速し、
更なるブランド認知度の向上を図ります。

　平素より格別のご厚情を賜り、厚くお礼申し上げま
す。
　当連結会計年度における当社グループを取り巻く事
業環境は、上期は新型コロナウイルス感染症の拡大に
伴う「緊急事態宣言」の断続的な発出により経済活動が
制限されるなど、予断を許さない状況が続きました。一
方、下期は昨年9月末をもって同宣言が解除されたこと
から移動制限や外出自粛が緩和されたことにより回復
基調で推移いたしました。しかしながら、年明けより新

代表取締役社長 河越 誠剛

2,921百万円

経常利益（△損失）

前期は321百万円の損失

1,915百万円

親会社株主に帰属する当期純利益（△純損失）

前期は569百万円の損失

本年4月4日、プライム市場へ移行いたしました。

　当社は、本年4月4日をもって、東京証券取引所の市場区分再編に伴い、プライム市場へ移
行いたしました。プライム市場は、多くの機関投資家の投資対象になりうる規模の時価総額
（流動性）を持ち、より高いガバナンス水準を備え、投資家との建設的な対話を中心に据えて持
続的な成長と中長期的な企業価値の向上にコミットする企業向けの市場と位置付けられてい
ます。当社は、「喜びを創り喜びを提供する」という経営理念のもと、今後もコーポレート・ガバ
ナンスの更なる充実を図るとともに、ステークホルダーの皆様の信頼と期待に応えるべく、持
続的な成長及び中長期的な企業価値の更なる向上に取り組んでまいります。

TOPICS

◯売上高	 32,191百万円	前期比138.7％ （20/3期比 71.3％）
◯経常利益	 2,921百万円	（前期は経常損失321百万円）
上期は断続的な「緊急事態宣言」の発出等により赤字計上を余儀なくされた一方、移動制限が緩和された下期は
環境変化に即応し、積極果敢に取り組んだ結果、上期の赤字を吸収し、2期ぶりに通期黒字転換を果たしました。

トップメッセージ TOP MESSAGEFINANCIAL HIGHLIGHTS財務ハイライト
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おかげさまで寿スピリッツは、
創立70周年 を迎えました。
寿スピリッツはお菓子を通じて「喜びを創り喜びを提供する」という姿勢を貫き、
今年で創立70周年を迎えました。
現在に至るまでの当社の歩みをご紹介します。

鳥取県米子市角盤町に寿製菓
株式会社を設立し、飴菓子等
の製造を開始。

1952年4月

寿スピリッツ株式会社に社名
変更、会社分割により純粋持
株会社体制に移行。

2006年10月

東京都港区に
株式会社シュクレイを設立。

2011年12月

北海道千歳市に株式会社コトブキ
チョコレートカンパニー（現 株式会
社ケイシイシイ）を設立し北海道へ
本格進出。製造拠点としてチョコレー
ト、ラングドシャのアイテムが加わる。

1996年4月鳥取県米子市に製造工程を見学できる
大型販売施設『お菓子の壽城』を設置。
小売事業に本格着手。

1993年4月
銘菓“因幡の白うさぎ”を発売
し、観光土産用菓子の高級化
に取組む。

1968年11月

現在地（鳥取県米子市）に本社工場
を新築移転。

1979年5月

1959年4月
観光土産菓子部門に進出。

1975年10月
山口県長門市に株式会社コトブキ
屋（現 株式会社寿堂）を設立。その
後西日本を中心に販売子会社を
順次設立し全国に販売網を拡げる。

1987年3月
兵庫県美方郡新温泉町に
株式会社但馬寿を設立。

1988年
地元特産の果物を使い、その
土地限定で販売する『草冠のな
い菓子＝果子』をコンセプトに、
他社との差別化展開を図る。
【旅の味覚の演出家】

1998年6月
●北海道小樽市に株式会社ケイ
シイシイが『小樽洋菓子舗ル
タオ』を設置。洋菓子小売専門
店立ち上げ。

●創業100年老舗商標を譲受け、
東京都中央区に株式会社つき
じちとせを設立。東京和菓子
ブランド展開に着手。

2005年2月
営業譲受けにより株式会社
九十九島エスケイファーム
他3社より菓子の製造・販売
事業を承継し、株式会社九
十九島グループスタート。

2012年1月
株式会社つきじちとせが、株式
会社シュクレイに事業の一部
を譲渡し解散。

2013年4月
東京証券取引所
市場第二部に上場。

2016年1月
株式会社フランセの全株
式を取得して子会社化。

2022年4月
東京証券取引所
プライム市場に移行。

2017年4月
株式会社シュクレイが株式
会社フランセを吸収合併。

11月
台湾台北市に台灣北壽心股份
有限公司を設立。

1994年11月
日本証券業協会に株式を店頭
登録。

東京証券取引所
市場第一部に指定。

2014年4月

東京都港区に
純藍株式会社を設立。

9月
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（株）ケイシイシイ
「ドレモルタオ」 
チーフ

鎌
か ま た

田 澪
れ い

さん
（株）シュクレイ
企画開発部企画開発課
商品企画係

柳
やなぎした

下 あゆみさん
（株）シュクレイ 羽田国内課
「コートクール」羽田空港
第2ターミナル金の翼店店長

鈴
す ず き

木 野
の の か

々香さん

ご担当のお店や、商品の魅力をお聞かせください。
鈴木：私が店長を務める「コートクール」羽田空港第2ター
ミナル金の翼店（以下、金の翼店）は、催事店舗からスタート
して、昨年6月に常設店舗へとシンカしました。商品は本格
志向の生ブラウニーを主軸とし、店舗も高級感や世界観に
こだわるなど、コアターゲットであるビジネス層に合わせた
魅力づくりをしています。鎌田さんがチーフを務めている

「ドレモルタオ」は、北海道の魅力がいっぱい詰まったお店
づくりが印象的ですね。
鎌田：ありがとうございます。「ドレモルタオ」は、「スイーツリ
ゾートDoremo」をコンセプトにしていて、緑あふれる
1,600坪もの広大な敷地にあり、北海道の美しい景色の中
で非日常の時間を過ごしていただけます。カフェとショップ

が併設されていて、ベーカリーも楽しめるなど、「ルタオ」の
魅力を詰め込んでいます。お目当ての商品はもちろんです
が、スタッフと会うのを楽しみに来てくださるお客様が多い
のも特長ですね。常連のお客様に支えられ、コロナ禍の厳し
い時でも、売上が大きく落ち込みませんでした。
柳下：まさしく寿スピリッツグループの基本ポリシー「熱狂
的なファンを創る」が実践されていますね。私はシュクレイで
商品企画を担当していますが、シュクレイの商品はワクワク
感を高めるパッケージや、今までにない新しい味わいなど、
お客様の期待値を超えていくところが魅力だと思います。

寿スピリッツグループで働く魅力とは？
鈴木：私は入社半年後には副店長を、2年目には２店舗の

店長を任せていただきました。若手であってもたくさんチャ
レンヂの機会があり、成長や成功のチャンスを与えてくれる
という社風がシュクレイにはありますね。
柳下：私も鈴木さんと同様に、企画部に配属になって半年後
には、商品の開発を任せてもらえるようになりました。社内は

前向きな空気に満ちていて、楽
しく働ける雰囲気です。これは

「こづち」に書かれている何事
もプラスにとらえる “ツイてる”
という考え方が浸透している
からだと思います。
鎌田：私も「こづち」に助けら
れる場面が多いです。例えば

新しいことにチャレンヂする
時、これでいいのかと迷うこと
もありますが、そんな時には

「こづち」が判断基準になって
くれます。絶対的な指針があ
ることで、安心してどんどん
チャレンヂしていけるんです。

成功事例や、売上アップの秘訣を
お聞かせください。

鎌田：「ドレモルタオ」では、昨年から始めた「ドレモプレミア
ムアフタヌーンティーセット」が大人気で、予約は常に半年
先までほぼ埋まっています。完全予約制で、1組1組のお客
様のために特別にご用意した、ここでしか味わえないス
イーツをご提供しているほか、窓際でゆったり過ごせるお
席を確保するなど、徹底的に特別感を大切にしていること
が、人気の要因だと思います。
鈴木：お客様の満足度も高そうですね。金の翼店ではセー
ルスプロモーションに力を入れたことで、行列のできるお店
にシンカしました。例えば商品とお酒とのマッチングをテー
マにした時などは、店内をバーのように作り込み、カウン
ターにお酒も並べました。こうしたプロモーションのテーマ
は約一ヶ月ごとに変えており、いつ来ても何か新しい体験
をしてもらえるように工夫しています。最近では、定期的に
ご来店される常連のお客様が増えています。
柳下：お客様もきっと次に訪れた時の店内の変化を楽しみ
にされているでしょうね。私の成功事例の一つは、「ココリ
ス」の期間限定商品として企画したブッセが、連日即完売
するほどの大反響を得たことです。これはちょっとした発想
の転換が成功のカギでした。これまでのパッケージは、お持
ち帰りの際にかさばらないよう配慮していたのですが、逆
に見栄えを重視して高さを持たせたことで、お客様の視線
を集めたのです。また「ココリス」では、期間限定商品を次々

※座談会の実施にあたりましては、新型コロナウイルスの感染予防対策として、ソーシャルディスタンスの十分な確保、会場の消毒・換気等を徹底しています。
※�寿スピリッツグループではその想いを込めるため、「進化＝シンカ」「仕事＝志事」「チャレンジ＝チャレンヂ」と記載しています。また職場のメンバーのことを�
「同志」と呼んでいます。入社4年目の若手社員による"本音"座談会

成長や成功のチャンスがあるから、常に前向きに  チャレンヂできる！

座談会
TALK SESSION

特集
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に展開していくことで、東京駅での売上一位を獲得するブ
ランドへと成長しています。

お志事をしていて、嬉しいと感じる瞬間は？
鈴木：まだ入社したての頃、商品を購入いただいたお客様
から「あなたの接客がとても良かった」と褒めていただき、
感激したことがありました。今は店長として、後輩同志がお
客様から褒められていたり、楽しそうに働いている姿を見
るのが嬉しいですね。
鎌田：私も後輩同志たちがいきいきと前向きに働く姿に喜
びを感じています。自由にアイデアや意見を出し合い、やり
がいを感じてもらえるよう配慮しています。ついこの間も、
ある後輩同志のアイデアを取り入れたところ、インスタグラ
ムのフォロワー様が5,000人近く伸びて集客にも大きな効
果が出ました。本人もとても喜んでいましたね。
柳下：私は、企画担当した商品が多くのお客様から愛され、
大ヒットした時が嬉しいですね。商品づくりのために、私が
大切にしているのは“ときめ
き”です。自分だけでなく、営
業担当者や店舗の同志が“と
きめき”を感じてくれている商
品は、たいていヒット商品に
育っていきます。

今後の目標についてお聞かせください。
鈴木：来期は、売上額1億2,000万円突破を目指していま
す。今後もお客様を魅了するプロモーションを仕掛け、

「コートクール」のブランド力強化のけん引役になれるよう
頑張ります。
鎌田：私も「ドレモルタオ」の魅力アップに力を注ごうと考え
ていて、今後も毎月たくさんの新商品を提供し、SNSによる
プロモーションにさらに力を入れていく予定です。北海道
に来たから「ドレモルタオ」に寄るのではなく、「ドレモルタ
オ」を目当てに北海道を訪れる人を増やしたいですね。いず
れは、北海道の観光産業にも寄与できるほどお店をシンカ
させるのが夢です。
柳下：素敵ですね！私は商品の企画を通して、店舗を活性
化させたいと考えています。シュクレイの全てのブランドが

「ココリス」のような大人気店舗になってもらえるよう、魅力
あふれる商品づくりを目指しています。これまでだとシュク
レイが着目してこなかったような新商品を企画し、新たな
ファンの獲得をしていきたいです。
鈴木：それは楽しみです。金の翼店でも、柳下さんが企画
した商品でお客様に喜んでいただけるよう頑張ります。

厳選した3種類のクーベルチュールチョコレートをブレンドした生地
に、ラム酒の香りを加えました。しっとり、もっちりとした、まるで生
チョコレートのような食感が特長の「生ブラウニー」は多くのチョコ
レート好きを虜にし、ファンが増え続けている大人気の商品です。

［côte cour（コートクール）］
生ブラウニー/プレーン

 “目にも美しく、ゆえに飲む
たび心華やぐ”をキャッチコ
ピーに、ラテにラムレーズン
やキャラメル、チョコレートな
どを組み合わせた、新たなス
イーツが誕生しました。
ラテの香りに包まれながら、ほんのりやさしく華やかな気分を

も味わえるスイーツをお楽しみください。

［シュクレイ］

「F
フ ィ オ ラ ッ テ

iOLATTE」 エキュート品川店

2021年

12月1日

○住　　所  東京都港区高輪3-26-27 エキュート品川
○営業時間  8：00〜22：00（日・祝8：00〜21：00）※施設の営業時間に準ずる
○電話番号  0120-39-8507

待望のフレンチトースト専門店
「Ivorish（アイボリッシュ）」のギフ
トショップがグランスタ東京にグ
ランドオープン。限定商品「フレン
チトーストフィナンシェラムレーズ
ン」と、フレンチトーストのボリュー
ム感をそのままにワンハンドで手軽に召し上がれる事をテーマにした新商品
「フレンチトーストロール」をご用意して、皆様のお越しをお待ちしています。

［九十九島グループ］
フレンチトースト専門店

「I
ア イ ボ リ ッ シ ュ

vorish」 グランスタ東京

2022年

3月10日

○住　　所  東京都千代田区丸の内1-9-1 JR東日本東京駅構内地下１Fグランスタ東京
○営業時間  8：00〜22：00（日・祝8：00〜21：00）※翌日が祝日の場合、22：00まで営業
○電話番号  03-6268-0277

寿スピリッツグループ話題の新店、堂々オープン!
※営業時間は感染症拡大防止等の対策により変更となる場合がございます。

新店情報
2021年12月～2022年3月

豊かに実ったピスタチオを惜しみなく使用した
フィナンシェです。引き立て役はほんのりとした
酸味のアプリコット。ピスタチオの美味しさを存
分に味わってください。

［COCORIS（ココリス）］
フィナンシェ ピスタチオ

私 た ち の イ チ オ シ！

柳下さんの
イチオシ！

鈴木さんの
イチオシ！

「ダックワーズサンド」

「フレンチトーストロール」

カスタードスイーツ専門店が長崎に
初出店しました。一番人気「ブリュレカス
タード」はもちろん、長崎限定商品として
開発した「カスタードサンドケーキ その
ぎ茶」やここでしか味わえない「カスター
ドフローズン」もラインナップ。カスター
ドを主役にしたとっておきのスイーツで
皆様に幸せなひとときをお届けします。

［九十九島グループ］
カスタードスイーツ専門店

「 I
アイ

 L
ラ ブ

OVE C
カ ス タ ー ド

USTARD N
ヌ フ ヌ フ

EUFNEUF」
長崎駅店

2022年

3月18日

○住　　所  長崎県長崎市尾上町1-67 長崎街道かもめ市場
○営業時間  8：30〜20：00
○電話番号  095-801-1184

「カスタードフローズン」

あまおう苺スイーツ専門店
「博多まっかな苺」の常設店が
JR博多シティに初出店しまし
た。7年連続でモンドセレク
ション金賞を受賞しているラ
ングドシャをはじめとする極
上スイーツは、大切な方へのギフトとしても、自分へのご褒美にも
ぴったりです。

［花福堂］
あまおう苺スイーツ専門店

「博多まっかな苺」 博多デイトス店

2022年

3月12日

○住　　所  福岡県福岡市博多区博多駅中央街1-1 博多デイトス1F
○営業時間  8：00〜21：00 ※施設の営業時間に準ずる
○電話番号  092-483-3015

「博多まっかな苺のラングドシャ」

口に含んだ瞬間、やさしく程よい甘さがひろがるように仕上
げ、フレンチトーストのような風味と食感を実現。長野県産
のりんご、北海道産の小麦粉、クリームチーズ、卵など、こだ
わりの素材を使い、丁寧に一つひとつ手づくりしています。

［小樽洋菓子舖ルタオ］
フレンチアップルパイ鎌田さんの

イチオシ！
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株 主 名 持株数（株） 持株比率（%）

エスカワゴエ株式会社 9,300,000 29.88 

日本マスタートラスト信託
銀行株式会社（信託口） 3,389,400 10.89 

株式会社日本カストディ
銀行（信託口） 1,631,800 5.24 

株式会社山陰合同銀行 900,000 2.89 

とりぎんリース株式会社 762,000 2.45 

発行可能株式総数 91,200,000株

発行済株式の総数 31,121,520株

単元株式数 100株

株主数 10,035名

○所有者別株式分布状況

○地域別株主分布状況

大株主

（注）記載金額は百万円未満を切り捨てて表示しています。 （注）記載金額は百万円未満を切り捨てて表示しています。

科　目 当　期
（2022年3月31日現在）

前　期
（2021年3月31日現在）

資産の部

流動資産 15,804 12,614

固定資産 11,665 12,437

有形固定資産 9,207 9,928

無形固定資産 142 151

投資その他の資産 2,316 2,357

資産合計 27,470 25,052

科　目 当　期
（2022年3月31日現在）

前　期
（2021年3月31日現在）

負債の部

流動負債 4,620 3,076
固定負債 2,493 2,633

負債合計 7,113 5,710
純資産の部

株主資本 20,336 19,378
その他の包括利益累計額 20 △ 36

純資産合計 20,356 19,341
負債・純資産合計 27,470 25,052

科　目
当　期

2021年4月 1 日から（2022年3月31日まで）
前　期

2020年4月 1 日から（2021年3月31日まで）
売上高 32,191 23,204
売上原価 14,568 11,564
売上総利益 17,622 11,640
販売費及び一般管理費 16,219 14,530
営業利益（△損失） 1,402 △ 2,890
営業外収益 1,533 2,580
営業外費用 14 11
経常利益（△損失） 2,921 △ 321
特別利益 0 7
特別損失 43 160
税金等調整前当期純利益（△純損失） 2,877 △ 474
法人税、住民税及び事業税 962 182
法人税等調整額 △ 0 △ 86

当期純利益（△純損失） 1,915 △ 569
親会社株主に帰属する当期純利益（△純損失） 1,915 △ 569

科　目
当　期

2021年4月 1 日から（2022年3月31日まで）
前　期

2020年4月 1 日から（2021年3月31日まで）
営業活動による
キャッシュ・フロー 4,293 82

投資活動による
キャッシュ・フロー △ 526 △ 605

財務活動による
キャッシュ・フロー △ 1,176 △ 462

現金及び現金同等物に
係る換算差額 12 3

現金及び現金同等物の
増減額（△は減少） 2,603 △ 981

現金及び現金同等物の
期首残高 7,309 8,291

現金及び現金同等物の
期末残高 9,912 7,309

連結貸借対照表（要約）

連結損益計算書（要約） 連結キャッシュ・フロー計算書（要約）

（単位：百万円）

（注）記載金額は百万円未満を切り捨てて表示しています。

CONSOLIDATED FINANCIAL STATEMENTS連結財務諸表 STOCK INFORMATION / CORPORATE PROFILE株式情報／会社概要

（単位：百万円） （単位：百万円）

（2022年3月31日現在） （2022年3月31日現在）株式の状況 株式分布状況

（2022年3月31日現在） （2022年6月24日現在）会社概要 役　員

寿スピリッツ株式会社
1952年4月25日
〒683−0845
鳥取県米子市旗ヶ崎2028番地
TEL（0859）22‐ 7477
FAX（0859）22‐ 7463
12億1,780万円
1,507名（連結ベース）
山陰合同銀行、商工組合中央金庫、
鳥取銀行

商 号
設 立
本 社 所 在 地

資 本 金
従 業 員 数
主要取引銀行

河 越 誠 剛
松 本 真 司
城 内 正 行
阪 本 良 一
岩 田 松 雄
好 本 　 惠
山 根 理 道
野 口 浩 一
田 中 康 裕

（社外）
（社外）

（社外）
（社外）

代表取締役社長
常務取締役
取締役
取締役
取締役
取締役
取締役（常勤監査等委員）
取締役（監査等委員）
取締役（監査等委員）

（注）持株比率は、自己株式（2,208株）を控除して算出しております。

中国地方
2,116名  21.09%

北海道地方
234名  2.33%

九州地方
401名  4.00%

外国
181名  1.80%

東北地方
156名  1.55%

関東地方
3,440名  34.28%近畿地方

1,861名  18.55%

中部地方
1,442名  14.37%

四国地方
204名  2.03%

その他法人
12,167千株  39.09%

外国法人等
4,505千株  14.47%

金融機関
7,441千株  23.91%

金融商品取引業者
366千株  1.18%

自己名義
2千株  0.01%

個人・その他
6,641千株  21.34%
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