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業績・財務ハイライト

■ 中間期　■ ■ 通期

株主の皆様には、平素より格別のご高配を賜り厚く御礼申し
上げます。
2018年3月期第2四半期の業績につきましては、ご期待に
添えない発表となりましたこと、また、通期（2018年3月
期）における業績予想の修正となり、株主の皆様には多大
なるご迷惑とご心配をおかけしましたことを深くお詫び
申し上げます。
既にご報告のとおり、2018年3月期第2四半期の業績につ
きましては、売上高は、6,250百万円（前年同期比27.3％
増）、営業利益は166百万円（同52.9％減）、経常利益は173
百万円（同47.2％減）、四半期純利益は106百万円（同50.8
％減）となりました。

株主の皆様へ
今後は、株主様の信頼を取り戻すべく、収益構造の改善を
急ぐとともに、強固な会社基盤を構築し、家具・インテリア
業界でのシェア拡大を目指して全社一丸となって取り組んで
まいる所存でございます。
下期においては原価率改善、物流コスト抑制に注力し、研究
開発費の効率的投資を実現するとともに新規事業の早期
立ち上げを目指してまいります。また、広告宣伝費の追加
投資により主軸事業であるLOWYAの認知度を向上し
ユニークユーザー数や売上の拡大に努めてまいります。
株主の皆様におかれましては、引き続きご支援とご鞭撻を賜り
ますよう謹んでお願い申し上げます。

株式会社ベガコーポレーション
代表取締役社長



日本の商品を海外ユーザーへお届けするためのECサービスを構築した
越境ECプラットフォームです。現在の商品数は6万7,000点（※）を超え、
アクセス数、会員数も順調に推移しています。
※2017年9月末時点

▶越境ECプラットフォーム事業

▶国内家具EC事業

シンプルなデザインのスタンダードな商品から、人気の北欧テイスト、
モダンテイスト等様々なテイストに合うよう、幅広い商品を取りそろえ、
ユニークでニーズに沿った商品を適正な価格でご提供しています。

● LOWYA 本店 ● LOWYA 楽天市場店
● LOWYA Yahoo!ショッピング店 ● LOWYA Amazon店

LOWYA本店事業 / 月間UU数：784,000　※2017年9月末時点

今までのサービスは、各ショップごとに決済をしていた
だき、各ショップから配送するため、店舗毎に決済手数料
が発生したり、国際送料費用がか
さんでいました。
それらを解消すべく

「おまとめ決済・配送
サービス」をはじめま
した。

2015年12月のテスト運用開始以来、サイトの利便性
向上やシステム改修を重ね、アクセス数も順調に推移し、
2017年9月には
登録会員数は、
1年間で5倍増
加の10万人を突
破しました。

NEWS

■DOKODEMO（ドコデモ）登録会員数推移

ターゲットに合わせ複数店舗を展開
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国内家具EC事業におきましては、新商品の開発を積極的に行
い、楽天市場、Amazon、Yahoo!ショッピングの大手ショッピ
ングモール及び自社運営サイトのユニークユーザー数を増
やし、新規顧客の獲得に努めてまいりました。また、前期から取
り扱いを開始した家電製品やアウトドア製品のみならず、リビン
グ・ダイニング家具等の既存ジャンルの商品開発を積極的に行
ったことにより売上高が堅調に推移しました。
一方で、大手ショッピングモール内の価格競争が激しさを増して
おり、コモディティ商品の値下げ等を実施したことにより、原価率が
上昇いたしました。さらに、一部の配送会社のBtoC業務撤退に
伴う配送会社変更や値上げ要請等による物流コストの上昇、
認知度向上のための広告宣伝実施及び新規事業への継続投資
等により、販売費及び一般管理費が増加し、前年同期比較では
増収減益という結果になりました。
また、新規事業として取り組んでおります越境ECプラットフォーム
事業（DOKODEMO）は、2015年12月のテスト運用開始以来、
サイトの利便性向上やシステム改修を重ね、アクセス数、会員数も
順調に推移し、直近実績では、台湾をはじめ、オーストラリア、
中国等の多岐に渡る国と地域のユーザーにご利用頂いており、
2017年９月には、登録会員数が10万人を突破いたしました。

当社は、「国内家具EC事業」、「越境ＥＣプラットフォーム事業」、
「家具プラットフォーム事業」の３事業を展開し、事業拡大を図って
まいります。

国内家具EC事業
新たなジャンル、バリエーション展開により積極的に商品数の
拡充を行い、家具・インテリア業界でのシェア拡大を目指してま
いります。また、「ＬＯＷＹＡ」の指名買い顧客の増加に向けて、認
知度向上のための継続的な広告宣伝投資を行ってまいります。

越境ＥＣプラットフォーム事業
2017年９月には登録会員数が10万人突破、2017年10月には
月間流通総額が5,000万円突破と、実績も順調に推移してまい
りました。今後は、出店企業数の増加と認知向上に努め、様々な国・
地域への海外展開を行うためのプラットフォームとして活用
頂けるような基盤作りを行ってまいります。

家具プラットフォーム事業
現在、家具・インテリア・雑貨を中⼼に、ライフスタイル環境に
特化したECプラットフォームを開発中でございます。家具プラット
フォームでは、業界における情報を集約し、オンラインとオフ
ラインをつなぐプラットフォームサービスを展開する予定であり、
業界の活性化や、これまでにないよりよいサービスの提供を
目指し、早期のリリースを目指してまいります。

決算のポイント 今後の成長戦略

商品の仕入れ（国内・海外）

製造委託先にて製作
（国内・海外）

カスタマーサポート商品企画・開発

撮影・商品ページ制作 お客様

ビジネスの特徴・強み

▶自社オリジナル商品の開発 商品のブランディングに力を入れ、高品質な商品を適正価格で提供してい
ます。

▶クリエイティブなネット販売力 生活空間のスタイル提案を行い、ネットだけで意思決定ができる情報の提
供を行っています。

▶ネット専業による運営コストの削減 情報の収集・分析が行い易く、商品や施策の改善をスピーディに実現するこ
とができます。



第13回定時株主総会招集ご通知に同封させていただきました「株主アン
ケート」に多数の株主様からご回答をお寄せいただき、誠にありがとう
ございました。ここに、アンケートの集計結果と頂戴いたしましたご意見に
ついて、その一部をご紹介させていただきます。皆様の貴重なご意見を
活かし、今後の経営やIR活動に反映してまいりたいと考えております。

● アンケート実施概要
調査期間：2017年6月9日～7月14日
調査方法：招集ご通知に同封（2017年6月9日発送）
回 答 率：33.1％

● アンケート結果（抜粋） 単位：%

家具・インテリアのショッピングサイト「LOWYA」にて、人気アパレル
ブランド、JOURNAL STANDARDが新たに提案するファニチャー
ショップのインテリア商品を9月11日より販売開始しました。ジャー
ナルスタンダードのフィルタリングによるさまざまなシーンでの
ライフスタイルコーディネートを提案しています。

LOWYA（ロウヤ）本店で商品取り扱いを開始

● 「journal standard Furniture」販売開始

■男性
■女性

■半年未満
■半年以上
　（上場時以外）
■上場時
　（2016年6月）

■成長分野への
　投資による
　キャピタルゲイン
■配当
■株主優待制度の
　充実
■自社株買い
■その他

■20代以下
■30代
■40代
■50代
■60代
■70代
■80代以上

■100株未満
■100～200株未満
■200～300株未満
■300～500株未満
■500～1,000株未満
■1,000～2,000株未満
■2,000株以上

男女比 年齢構成

保有株数 保有期間

期待する
株主還元策

42.0

48.9
38.7

12.4

77.1

22.9 9.4

18.3

14.9 23.0

25.3

6.5
2.6

4.75.0

13.4

14.2

17.3

39.6

5.8

31.6

23.3

18.0

0.8
7.6 ■中期保有

　（2～4年程度）
■長期保有（5年以上）
■短期保有（1年程度）
■売却予定（売却済）
■買い増し

今後の
保有方針

37.3

28.7

14.7

11.5
7.8

期待するIR活動
マスメディアへの露出

情報開示の充実
ホームページ（企業サイト）の充実
個人投資向け情報誌の活用

IRイベントへの出展
個人投資家向けセミナーの開催

株主総会の充実
その他

23.0
21.0

14.2
7.8

6.8
1.8
2.1

株式会社サンリオが展開を行っている、大人の女性に向けたハロー
キティのライフスタイル提案型商品シリーズ「Hello Kitty Hello Life

（ハローキティ ハローライフ）」とのコラボレーションソファを10月27日
から販売いたしました。木製フレームは、トレンドの無垢材を使用し、
座面には、へたれにくいピュアウレタンを使用しています。

LOWYA（ロウヤ）本店で限定販売

● 「Hello Kitty Hello Life」とのコラボレーションソファを限定販売
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アンケート結果のご報告｜



所有者別の
株式数

■ 個人・その他 43.28％
■ その他の法人 34.90％
■ 金融機関 12.55％
■ 外国法人等 8.01％
■ 金融商品取引業者 1.26％

発行可能株式総数 36,000,000株
発行済株式の総数 10,345,000株
株主数 1,556名

所有者別株式分布状況

環境に配慮したFSC®認証紙と植物油インキを使用して印刷しています。

商号 株式会社 ベガコーポレーション
（英文表記 Vega Corporation Co.,Ltd. ）

本社所在地 福岡本社　
〒812–0038 福岡県福岡市博多区祇園町7–20
博多祇園センタープレイス4階

従業員数 187名
設立 2004年7月
資本金 8億7,447万円
事業内容 家具・インテリア等のインターネット通信販

売事業
越境ECプラットフォームの運営等

役員構成 代表取締役社長 浮城智和
専務取締役 手島武雄
取締役 河端一宏
取締役 藤浦敏明
取締役監査等委員 池田浩之
取締役監査等委員 敷地健康
取締役監査等委員 日下健太

株式の状況　2017年9月30日現在会社概要　2017年9月30日現在

証券コード 3542
上場証券取引所 東京証券取引所マザーズ市場
事業年度 毎年4月1日から翌年3月31日まで
定時株主総会 毎事業年度終了後3か月以内
基準日 毎年3月31日
剰余金の
配当の基準日

毎年9月30日
毎年3月31日

1単元の株式数 100株

株主名簿管理人 東京都千代田区丸の内一丁目4番5号　
三菱UFJ信託銀行株式会社

事務取扱場所 東京都府中市日鋼町1–1
三菱UFJ信託銀行株式会社 証券代行部

公告掲載方法

当社の公告方法は、電子公告としております。
ただし事故その他やむを得ない事由により電子公告を
することができないときは、日本経済新聞に掲載して行
います。
当社の公告掲載URLは次のとおりであります。
http://www.vega-c.com/

株主メモ

株主様ご優待
株主の皆様の日頃からのご支援、ご愛顧に感謝
し、株主優待を設けることといたしました。

上場1周年記念クオカード送付のご案内
当社は2016年6月28日、マザーズ市場に上場して
1周年を迎えることができました。
これを記念して2017年9月
30日を基準として100株以上を
保有の株主様へ一律に上場1周年
記念クオカード（1,000円分）を
同封させていただきました。

企業情報などの詳細はぜひIRサイトをご覧ください。

https://www.vega-c.com/

IRサイトのご案内

※優待内容に関しましては未定でございます。

2018年3月31日現在の株主名簿に記載または
記録された株主様で、100株以上保有の株主様

毎年6月の定時株主総会終了後を予定

対　象

贈呈時期


