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※2019年３月期は、従来の「金融業務」を集約
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売上高推移 入試アウトソーシング受託校数
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Top Message

こんにちは、おでこです。
ODKソリューションズの
サービスをお伝えします！

O
お で こ

DKちゃん
Webサイトやfacebookで
ナビゲーター役として登場
しております。

株主の皆様には格別のご高配を賜り、厚く御礼申し上げます。

ここに、2019年度（2019年４月１日～2020年３月31日）の

決算概況及び当社の現況をご報告させていただきます。

この度、代表取締役社長に就任いたしました、勝根秀和でございます。

就任にあたり、株主の皆様に謹んでご挨拶申し上げます。

2020年３月、当社は、東京証券取引所市場第二部へ市場変更いたしました。

ここにご報告申し上げますとともに、株主の皆様をはじめ、すべてのステークホルダーの

方々の温かいご支援・ご協力の賜物と心より感謝申し上げます。

2019年度は、「受験ポータルサイト『UCARO®（ウカロ）』」に加え、『UCARO® family』の 

提供開始により受験情報の親子連携を可能にし、今後のサービス領域拡大への大きな足掛

かりとなりました。また、サブスク型ビジネスの拡がりに対応したカスタマーサクセスマネジメント

ツール『pottos』を開発する等、時代のニーズに沿った新規領域への参入も果たしました。

2020年度は、これまでのスローガンであった「次のステージへ」を一新し、「データに、物語

を。」とのビジョンを掲げた中期経営計画を策定いたしました。

新たな中期経営計画に基づき、各事業領域における提供サービスの拡充や保有するデー

タ量・種類の拡大等、データビジネスによる新たな価値の創造に向けた取組みをさらに加

速させてまいります。

株主の皆様におかれましては、引続き一層のご支援、ご鞭撻を賜りますようお願い申し上

げます。

ごあいさつ

株主の皆様へ

代表取締役社長　勝根 秀和

教育関連サービス

金融関連サービス教育関連サービス
入試に関する業務やWeb
出願等に関する情報処理ア
ウトソー シング の ほ か、

『UCARO®』等を提供。ま
た、教育関連コンテンツを
中心にアプリケーションの
開発・販売をしています。

医療関連サービス
臨床検査システムの運用
業務やクラウド型電子カル
テの開発及び導入支援等、
医療関連サービスを提供し
ています。

証券総合システム『SENS 
21』、不公正売買監視シス
テム『Watch21』、ほふり
接続システムのほか、マイ
ナンバー関連サービスを提
供しています。

金融関連サービス

ＡＩ技術を活用したサー
ビスや、カスタマーサポー
トのための各種ソリューシ
ョンを提供しています。

新規サービス

ODKのサービス
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Topics

まず初めに、これまで多大なるお力添えをいただきました皆様方のご支援の賜物と、
心より感謝申し上げます。
今後ますます、目まぐるしく変わる環境変化にともなうお客様からのニーズにお応え
し、最適解をお届けすべく、認知度向上並びに社会的信用力の強化が必要不可欠と
考え、この度の市場変更を行うに至りました。
これをひとつの契機ととらえ、社員一丸となって新たなサービスの開発や、既存事業
の拡大に邁進していく所存です。

ＯＤＫは、2020年３月17日
東京証券取引所市場第二部へ
市場変更いたしました。

新たなステージへ踏み出したＯＤＫ

当社は設立以来、最大の財産でもある「人」を大切にしながら、健全な経営基盤を確立し、情報
サービス事業を通じて顧客の繁栄、社会の発展に寄与してきたと自負しております。
この度当社は、前年度までのスローガンとして掲げておりました「次のステージへ」の具体的な実
現に向けて、東京証券取引所市場第二部への市場変更を果たしました。
新たなスタートラインに立った今、さらなる企業価値向上を目指す当社の企業姿勢や方向性、想
いをより多くの方にお伝えする言葉として、
　　ビジョンー「ビジネスを、スマートにつなぐ。人生の、ストーリーをつむぐ。」
　　コーポレートメッセージー「データに、物語を。」
を策定いたしました。これらを掲げるにあたって、当社を取巻く環境が目まぐるしく変化する昨今、
我々にとっても日々変化することを常態化すること（＝挑戦し続けること）が重要になると考えてお
ります。
当社の今後の飛躍に期待してください。我々は変化を恐れず、常に挑戦者であり続けます。
そして、データビジネスによる新たな価値の創造をもって、お客様の大切な“データに、物語を”
つむいでまいります。

代表取締役社長 勝根 秀和

中 期 経 営 計 画
（2021年３月期～2023年３月期）

基本方針 データビジネスによる新たな価値の創造

基本戦略 各事業領域における提供サービスの拡充
保有するデータ量・種類の拡大

経営目標
（単体）

重点課題
アライアンス、M&Aの推進

『UCARO®』関連サービスの拡充
事業横断サービスの開発

7,000百万円

売上高

700百万円

経常利益

年10円の安定配当を堅持する

配　当
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拡販・機能拡充に向けた取組み

『UCARO®』をデータのプラットフォームとして育成し、
各事業領域をつなぐハブに

2017年3月期 『UCARO®』提供開始

さらなる利便性向上に向けた新たな取組み

2020年3月期『UCARO® family』提供開始
新たに受験生の保護者向けサービスとして『UCARO® family』を提供開始！

2018年3月期

2019年3月期

2020年3月期

［拡　　販］

［機能拡充］

大学のオープンキャンパスでプロモーションブース出展、
東京・大阪にてカンファレンス開催、サービスサイトリニューアル、
操作説明動画配信 等
受験票PDF出力機能 等

［拡　　販］
［機能拡充］

東京・大阪・名古屋にてカンファレンス開催
入学前準備サポート機能 等

オープンキャンパス案内～出願～受験～合否確認～入学までを一貫してサポート!!

大学 ⇔ 保護者
メッセージ発信が可能に!

（ダイレクトマーケティングの実現）

受験生 ⇔ 保護者
受験に関する情報共有が可能に!

・志望校　　・受験スケジュール
・合否結果　・出願状況 等 親子連携

大学

保護者受験生

®
®

受験ポータルサイト『　　　　　　』®

導入校数が
50校突破!!

利用者数が
国内総受験者の
約半数に!!

カスタマーサクセス担当者の業務負荷を軽減
サブスク型サービスの市場拡大に貢献

近年のビジネスモデルの変化

カスタマーサクセスマネジメントツール 〈ポトス〉

サブスクリプション型サービス※の拡がりを背景に、新たな領域に参入！

カスタマーサクセス担当者が実施してきた対応プロセスを定型化・自動化！

■　セグメント管理　■

ツールを通じて収集できる行動データ等、様々なユーザーデータを
組み合わせ、ユーザーをラベル分け・管理する機能。この機能を使う
ことで同一ラベル内のユーザーには一括で定型対応等が可能。

■　トリガーメール　■

「解約の可能性大」や「アップセル提案可能」等、事前定義した特定
の条件に当てはまるユーザーに対して、予め設定したテンプレー
トによるメールを自動で配信可能。

新機能を続々追加！

サービスの継続利用の促進や、
利益の最大化を図る取組み

(=カスタマーサクセス)が求められる

定期的に料金を
支払い利用する

“サブスク型サービス”

サービスや
商品を

“買う”

サブスク型サービス提供事業者の
ユーザーアプローチをサポートする

　　　　　　　を開発

契約後に特化した
ユーザー管理

1
ユーザーモニタリング
2

プロセス・タスク管理
3

ユーザー自動サポート
4

※定額料金で継続利用できるサービス（以下、サブスク型サービス）

Topics
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Financial Highlights
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売上高 営業利益

経常利益

当期純利益

2019年
3月期

2020年
3月期

2018年
3月期

流動資産
固定資産
　有形固定資産
　無形固定資産
　投資その他の資産
流動負債
固定負債
純資産
総資産

2019年３月31日現在
前連結会計年度末

4,532
2,625

413
500

1,712
1,277

828
5,052
7,158

当連結会計年度末
2020年３月31日現在

 4,418
3,069

449
635

1,983
1,120

770
5,596
7,487

前連結会計年度
2018年４月１日から
2019年３月31日まで

売上高
営業費用
　売上原価
　販売費及び一般管理費
営業利益
　営業外損益
経常利益
　特別損益
当期純利益

5,337
4,766
3,797

969
571
42

613
▲ 103

307

当連結会計年度
2019年４月１日から
2020年３月31日まで

5,151
4,628
3,619
1,008

523
29

553
▲ 19

365

営業利益の増減

キャッシュ・フロー
営業キャッシュ・フロー 財務キャッシュ・フロー投資キャッシュ・フロー

2020年
3月期

2019年
3月期

2020年
3月期

2019年
3月期

売上高（前期比 １億8,600万円の減収）
➡教育関連サービスの新規受託や医療システム用
　タブレット製品の販売等により増収した一方で、
　開発案件の剥落や証券会社の事務代行業務の
　解約等があり減収
当期純利益（前期比 5,800万円の増益）
➡投資有価証券評価損の剥落等により増益

投資活動によるキャッシュ・フロー
➡『pottos』やつみたてNISA関連システム等、
　各種サービスの先行開発投資による

2,289
2,086742

▲539

▲405

2,274

681

▲ 203

▲ 463

14

2,289

現金及び現金同等物の期首残高

　営業活動によるキャッシュ・フロー 

　投資活動によるキャッシュ・フロー

　財務活動によるキャッシュ・フロー

現金及び現金同等物の増減額

現金及び現金同等物の当期末残高

前連結会計年度
2018年４月１日から
2019年３月31日まで

当連結会計年度
2019年４月１日から
2020年３月31日まで

2,289

742

▲ 539

▲ 405

▲ 203

2,086

純資産の増加（前期比 ５億4,400万円の増加）

➡利益剰余金の増加による

連結貸借対照表

連結損益計算書

連結キャッシュ・フロー計算書

（注）記載金額は表示単位未満の端数を切り捨てて表示しております。

支払手数料

仕入高減収分

機械貸借料等

労務費経費等

販管費

総資産・純資産
総資産 純資産

2020年
3月期末

2018年
3月期末

0

2,000

4,000

6,000

8,000

2019年
3月期末

5,052

7,1587,184

4,813

571
523

▲3

▲186

▲68

▲39

63

186

Point

Point

Point

Point

5,596

7,487

連結財務ハイライト（単位：百万円） 連結財務諸表（単位：百万円）

最新の財務状況を
ご報告いたします。
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Information

所有者別
株式数

金融機関13.8 %自己名義 0.0 %

外国人2.0%

証券会社 4.4 %

その他国内法人 50.0 %

個人・その他 29.8 %

会社概要

代 表 取 締 役 社 長 勝　根　　秀　和
常 務 取 締 役 森　脇　　博　文
取 締 役 吉　村　　美樹雄
取 締 役 杉　谷　　康　伸
取 締 役 作　本　　宜　之
取 締 役 大　塚　　浩　司
社 外 取 締 役 川　口　　伸　也
取　締　役（監査等委員） 若　林　　孝　治
社外取締役（監査等委員） 水　野　　武　夫
社外取締役（監査等委員） 藤　岡　　寛　　

役　員

発 行 可 能 株 式 総 数 32,800,000株
発 行 済 株 式 の 総 数 8,200,000株
株 主 数 1,635名（うち、単元株主数1,333名）

株式の概況

株主構成比率

株主優待制度を導入いたしました

大株主の概況

※当社は、自己株式を2,064株保有しております。持株比率は、自己株式を控除して計算
しております。

毎年９月末日現在の当社株主名簿に記載又は記録された当社株式を１単元（100株）以上
保有の株主様を対象とし、継続保有年数に応じてクオカードを贈呈いたします。

（注） 「継続保有期間３年以上」とは、毎年９月末日及び３月末日現在の当社株主名簿に、同一株主番号で、継続して１単元（100株）以上
を保有した状態で、７回以上連続して記載又は記録されることを示すものといたします。なお、継続保有期間の算出は、初回の
基準日となる2020年９月30日より開始いたします。

商 号 株式会社ＯＤＫソリューションズ
（英文名 ODK Solutions Company, Ltd.）

設 立 1963年４月１日
資 本 金 ６億3,720万円
事 業 内 容 情報処理アウトソーシングサービス

（システム運用、システム開発及び保守、機械販売）
の提供

従 業 員 数 145名
ホ ー ム ペ ー ジ ア ド レ ス http://www.odk.co.jp
事 業 所 ■本社

〒541-0045　大阪市中央区
道修町一丁目６番７号 北浜MIDビル
■東京支店
〒104-0033　東京都中央区
新川一丁目28番25号 東京ダイヤビル
■五反田オフィス
〒141-0031　東京都品川区
西五反田二丁目11番８号 学研ビル

株主名 持株数（株） 持株比率（％）
株式会社学研ホールディングス 1,350,000 16.5
株式会社ファルコホールディングス 850,000 10.4
ナ カ バ ヤ シ 株 式 会 社 450,000 5.5
日 本 通 信 紙 株 式 会 社 400,000 4.9
廣 田 証 券 株 式 会 社 300,074 3.7
日 本 シ ス テ ム 技 術 株 式 会 社 300,000 3.7
株 式 会 社 三 菱 U F J 銀 行 300,000 3.7
株 式 会 社 三 井 住 友 銀 行 300,000 3.7
株 式 会 社 り そ な 銀 行 300,000 3.7
Ｏ Ｄ Ｋ 従 業 員 持 株 会 267,200 3.3

会社情報 2020年３月31日現在

2020年３月31日現在

2020年６月24日現在

株式の状況
近年、大学における入試制度の多様化等を背景に、受験期の親子の悩みやニーズが変化しつつあります。そのような中、人生に
おいてひとつのビッグイベントでもある大学受験を、二人三脚で乗り越えようとしている親子の実態調査を行いました！

受験期に「親に知っていてほしいこと」「子どもの受験について知りたいこと」を質問しました。
受験生/親共に半数近くの票を集めた項目として「志望校選びについて」「受験のスケジュール」

「志望校や学部について」が挙がっている一方で、受験生と親の回答にギャップがあった項目
は、「出願方法など受験の仕組みについて」と「大学卒業後の進路について・学校生活につい
て」でした。前者については、約5割の受験生が知ってほしいと思っているのに対して、知り
たいと思っている親は3割強という結果に。
対して、卒業後の進路や学校生活についての項目では、知りたいと思っている親に対して知
ってほしいと思っている受験生はその約半数に留まっています。
この結果から、親は入学後や卒業後も見据えた長期的な情報を知りたい一方で、子どもは
初めて直面する大学入試を目前に控え、年々複雑化する受験の仕組みや手続きに不安を感
じ、親に知ってもらうことでその不安をやわらげたいと思っていることが推察されます。

受験生に入試制度や受験のスケジュールについて、親にどの程度知っておいて
ほしいかを尋ねたところ、「自分と同じくらいもしくはそれ以上に知っていてほしい

（50.0%）」と「ある程度知っていてほしい（42.0%）」を合わせて約9割にものぼ
り、受験生が親に「入試制度や受験のスケジュールについて」の知識を求めて
いるということが明らかになりました。
また、半数以上の受験生が、親の受験知識不足がストレスに感じると回答。
受験生の子どもと会話する際や受験に向けたサポートをする上で、親は入試制
度や受験のスケジュールの把握が重要であると考えられます。

受験期の親子間コミュニケーション実態調査を実施しました!!

※2020年度大学入試（4年制大学、短期大学、専門学校）を控える受験生100名と大学入試を控える子どもをもつ親100名の計200名が対象

受験期に親子間で知りたいこと・知っていてほしいこと
親子の結果にギャップあり!

受験生の約9割が親に「入試制度や受験のスケジュールを知っていてほしい（92.0%）」と回答!
親が入試制度や受験のスケジュールを把握していないことは“ストレスの原因”に?

ODKは『 　　　　　』『 　　　　　　　　 』で受験期の親子を徹底サポートします!!

Pickup!

51.0 54.0

51.0 46.0

52.0 42.0

37.0 49.0

40.0 24.0

27.0 23.0

23.0

26.0

24.0

24.0

3.0 4.0
3.5

52.5

48.5

47.0

43.0

32.0

25.0

23.5

21.5

18.012.0

17.0
親のみ（n=100）

受験生のみ（n=100）

親＆受験生（n=200）

志望校選びについて

受験のスケジュール

志望校や学部について

出願方法など受験の仕組みについて

大学卒業後の進路について

受験勉強のやり方について

オープンキャンパスについて

テストや模試の結果について

学校生活について

その他

%

自分よりも知っていて
ほしい

16.0%

自分と同じくらい
知っていてほしい

34.0%

ある程度知っていて
ほしい

42.0%

知らなくてもよい

8.0%

どちらかというと
思わない

8.0%

とても思う

18.0%

どちらかというと思う

34.0%
どちらともいえない

22.0%

まったく思わない

18.0%

①あなたが受験期に子ども側として親に知っていてほしいことは何ですか。
　あなたが受験期に親側として子どもの受験について知りたいことは何ですか。
　（答えはいくつでも）

②入試制度や受験のスケジュールについて、
　親にどのくらい知っていてほしいですか。
　（答えは1つ）（n=100［受験生］）

③入試制度や受験のスケジュールについて、
　親が知らないことはストレスに感じますか。
　（答えは1つ）（n=100［受験生］）

®®

保有株式数
継続保有期間

３年未満 ３年以上
１単元（100株）以上 500円相当のクオカード 1,000円相当のクオカード

議決権を行使
してくださった

株主様には
さらに

クオカードを
贈呈
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証券コード：3839

データに、物語を。

事 業 年 度 毎年４月１日から翌年３月31日まで

基 準 日
定 時 株 主 総 会
剰 余 金 の 配 当

　　３月31日
期末３月31日
中間９月30日

公 告 方 法
電子公告
ただし、事故その他やむを得ない事由によって電子公告をすることができない
場合は日本経済新聞に掲載して行います。

株 主 名 簿 管 理 人 三菱UFJ信託銀行株式会社

各 種 お 問 い 合 わ せ 先

【郵便物送付先／各種お問い合わせ先】
三菱UFJ信託銀行株式会社 大阪証券代行部

〒541-8502 大阪市中央区伏見町三丁目６番３号
☎0120-094-777（通話料無料）

〔受付時間 9:00～17:00（土、日、祝祭日、年末年始を除く）〕
ホームページ https://www.tr.mufg.jp/daikou/

上 場 証 券 取 引 所 東京証券取引所市場第二部（証券コード  3839）

株式に関する各種お手続き
届出住所・姓名等の変更、単元未満株式の買増・買取請求、配当金の振込先の指定
または変更等につきましては、口座開設されている証券会社へお届出ください。
なお、未受領配当金（ゆうちょ銀行の払渡期間経過後）のお支払につきましては、
上記の株主名簿管理人までお申出ください。 

株主メモ

メディア掲載情報
▶ http://www.odk.co.jp/media.html

■ 紙面掲載
2020年５月27日 読売新聞 

「受験生への新型コロナウイルスの影響に関する調
査」の関連記事が掲載されました。

2020年３月17日 日本経済新聞 
当社広告を掲載しました。

2020年３月９日 毎日新聞 
「受験期における親子の実態調査2020」の関連記事
が掲載されました。

2020年２月23日 西日本新聞 
「受験期における親子の実態調査2020」の関連記事
が掲載されました。

■ Web掲載
2020年５月26日 『@DIME』
2020年５月25日 『OVO』
2020年５月22日 『まいどなニュース』
2020年５月21日 『ReseMom』『ICT教育ニュース』
2020年３月２日 『@DIME』
2020年２月17日 『調査のチカラ』
2020年２月14日 『ReseMom』

〒541-0045 　大阪市中央区道修町一丁目６番７号 北浜MIDビル


